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e oHIGALE
GOOGLE si rafforza in Cina,
' apre il terzo ufficio

CHI SCENDE
UE-19 inflazione cala a 1,4%
a dicembre, (dati Eurostat)

TECNOLOGIA 1L GRUPPO FONDATO A PARMA NEL 1992 E' OGGI PRESENTE IN 56 PAESI

Custom, fatturato oltre 130 milioni
Acquisito1152% di power2Retail

Stradi: «Offerta piu ampia e vicina alle nuove esigenze dei grandi retailer»

i1 11 Gruppo Custom continua la
sua marcia nella creazione di so-
luzioni complete per I'automa-
zione del negozio, in ambito re-
tail hospitality oltre ai pit so-
fisticati settori del Fashion e Lu-
xury. Nei giorni scorsi ha per-
fezionato l'acquisizione del 52%
del capitale di power2Retail,
azienda innovativa che progetta
e produce soluzioni software in-
tegrate.

«In Italia abbiamo i migliori
brand mondiali nei diversi set-
tori del retail - spiega Carlo Stra-
di, presidente e ceo del Gruppo
Custom -. Il nostro obiettivo &
cercare di affiancare queste ec-
cellenze italiane supportando
I'evoluzione delle esigenze di og-
gi e del futuro, attraverso solu-
zioni complete ed efficienti. So-
luzioni tecnologiche composte
da hardware, software e servizi
pre e post vendita».

Il Gruppo Custom arricchisce
cosil'offertadisviluppo software
ancora piu vicina alle nuove ten-
denze ed esigenze dei grandi re-
tailer. Soluzioni software modu-
lari, scalabili, totalmente «web
based» e per questo di facile con-
figurazione in ambito retail.

«Unabuona notizia peril mon-
do retail e per I'industria - con-
ferma Stradi, - puntiamo su sof-
tware inediti offrendo piattafor-
me che consentono anche “fea-
tures” di aggiornamento auto-
matiche in continuous delivery;
migliorando in questo modo le
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Stretta di mano Carlo Stradi (a destra) e Giordefho Ivme.
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del Gruppo Custom,

tra questi oltre
95 ingegneri dedicati
all'ufficio R&S

possibilita di business, di svilup-
po del mercato e di ottimizza-
zione dei costi per il mondo Re-
tail. Crediamo che l’'acquisizione
possadareulteriore slancio e po-
tenziamento all’offerta software
del Gruppo che nell’'ultimo anno
fiscale ha registrato un impor-
tante trend di crescita».
Power2Retail offre soluzioni
native multi formato, multi piat-
taforma e multi payment maallo
stesso offre moduli app perso-

Ricerca e sviluppo

Il gruppo
possiede
29 brevetti

us Fondata a Parma nel 1992 da
Carlo Stradi e Alberto Campa-
nini Custom & leader nella pro-
duzione di tecnologie di stampa
e scansione per mercati profes-
sionali. Il gruppo ha 4 impianti di
produzione in Asia ed Europa, &
presente in 56 paesi ed & in pos-
sesso di 29 brevetti. L’obiettivo &
rispondere alle esigenze e ai
cambiamenti di un mercato
sempre pili veloce e complesso.
«Ascoltare le esigenze degli uti-
lizzatori e cercare di proporre
soluzioni & la mission da cui de-
riva anche il nostro brand - sot-
tolinea il presidente e ceo Carlo
Stradi -. Questa strategia ha
sempre portato buoni risultati
negli anni oltra alla diversifica-
zione settoriale che oggi conta
sei business unit. In futuro cer-
cheremo di offrire soluzioni
complete chiavi in mao con 'o-
biettivo di non distogliere il
cliente dal proprio core busi-
ness. L'obiettivo aziendale &
creare tecnologia di facile uti-
lizzo, di semplice integrazione e
per questo innovativa». ¢ r.eco.
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nalizzabili, affidabili, veloci sia
in ambiente online che offline.
La base Htlm5 garantisce 'ac-
quisizione e la gestione di tutti i
processiretaildi frontend eback
office. «Siamo entusiasti di en-
trare a far parte della grande fa-
miglia Custom - dichiara Gior-
dano Iovine ceo di power2Retail
- La complementarieta delle no-
stre aziende consente di propor-
re al mercato retail la fornitura
di soluzioni integrate tra har-
dware, software e servizi. Ma an-
cora piu strategica dell’estensio-
ne di offerta & la presenza in-
ternazionale di Custom, questo
ci permette di supportare il bu-
siness dei nostri clienti a livello
globale. Anche la sinergia con le
altre aziende del gruppo rappre-
senta un elemento fondamenta-
le per accelerare la nostra cre-
scita, power2Retail potra da su-
bito contare su una rete di par-
tner altamente specializzati per
aumentare la nostra capacity sia
in termini progettuali che di pre-
senza internazionale ed esten-
dereivantaggiinnovativi e com-
petitivi della piattaforma.
Custom continua a cresce dopo
aver chiuso Jlanno ficale
2016/2017 con un fatturato che
supera i 130 milioni di euro e un
ebitda oltre 18%. Il gruppo conta
4 siti produttivi (Italia, Roma-
nia, Cin, India) e 430 collabo-
ratori, con oltre 95 ingegneri de-
dicati all’ufficio R&D. ¢ r.eco.
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